
як підготувати себе та 
бізнес до масштабування 
через партнерство

Підводні камені франчайзингу: 



«Хтось створює франшизи. Ми 

будуємо франчайзингові 

мережі: на $1 501 000+ 

продали франшиз за рік.»


Катерина Бенівська
co-founder консалтингової 
компанії MOST Franchising

7+ років

досвід роботи

у франчайзингу 50+ заходах

спікер на

1 година 35 
хвилин

національний рекорд 
з продажу франшизи



Що таке 
франчайзинг


Ви продаєте систему, 
а не товари

1

Партнер-франчайзі вкладає гроші у 
відкриття точки під вашим брендом


2

Ви отримуєте прибуток, зберігаючи 
бренд, стандарти і контроль

3
простими словами



Для чого вам     



франшиза?
взагалі 



Які            стоять перед компаніями, які прагнуть масштабування

Або з чим може 
допомогти 

цілі 

франшиза? 

Кратно збільшити прибуток


Відкрити понад 500 точок


Розширити канали збуту


Завантажити виробництво

Загальновідомий національний бренд


Капіталізація компанії


Залучення інвестицій та цінних партнерів


Швидкий розвиток мережі

1

2

3

4

5

6

7

8



На чому ви можете 
заробляти з франшизою?


Паушальний 

внесок

5000-


20000$
$

 Роялті

~5% від 
виручки 
партнера

Маркетингові платежі

до 2% від виручки партнера

І це все?



На чому ви можете 
заробляти з франшизою?


Поставки 
продукції та 
сировини

Поставки 

обладнання 

та меблів

Друковані матеріали, уніформа, мерч тощо.

Спочатку 
франчайзинг — це 
додатковий 
заробіток. 



Потім — основний.





Класичні помилки, що 
коштують дорого

Непрорахована фінансова модель
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Класичні помилки, що 
коштують дорого

Непрорахована фінансова модель

Погано складений договір

Не зареєстрована торгова марка

Продаж “усім підряд”

Відсутність системного просування франшизи

Ми допомагаємо уникнути цих 
помилок на старті




VSБізнес 
Мережа власними силами

з франшизою 


Мережа своїми 
силами

Розвиток

з партнерами

в середньому

5 магазинів в рік

реінвестування

у власні магазини

можна запустити більше 
50-ти точок в рік

залучення інвестицій

в розвиток виробництва і бренду



Приклад розвитку мережі магазинів власними силами та по франшизі

5 магазинів власних

-$200 000 -$55 000

$150 000-$38 000

Сума інвестицій 

Після відкриття точок

$95 000-$238 000Ітого через 2 міс.

$1 000$2 800Щомісячний прибуток

$600 000$140 000Прибуток через рік

$695 000-$98 000
Фінансовий результат 
через рік

50 магазинів по франшизі



Чому потрібно 
масштабуватись 
саме ?
зараз



Ваша модель вже 
може бути варта 
мільйонів. 

Не гальмуйте її — 
масштабуйте.


Пишіть в Instagram 
"Інтенсив", щоб отримати 

безкоштовний доступ


