
CHECKL IST

YES01 NO

YES02 NO

YES03 NO

ПІДГОТУВАТИ РОЗРОБЛЕНУ АНКЕТУ АБИ ЗІБРАТИ ДАНІ
ВІДВУДУВАЧІВ ТА ОБРОБИТИ ЇХ  ПІСЛЯ   ВИСТАВКИ

YES04 NO

ПІДГОТУВАТИ АКТИВНОСТІ/ПРЕЗЕНТАЦІ Ї/КОНКУРСИ/
РОЗІГРАШІ  НА ВАШОМУ СТЕНДІ

YES05 NO

YES06 NO

YES07 NO

ЗАПЛАНУЙТЕ УЧАСТЬ У  ЗАХОДАХ,  ЯКІ  В ІДБУДУТЬСЯ ПІД
ЧАС ВИСТАВКИ
О З Н А Й О М И Т И С Ь  М О Ж Н А  Н А  Н А Ш О М У С АЙ Т І :  A Q U A -TH E R M .K Y IV .U A

YES08 NO

8 СЕКРЕТІВ,  ЯК ПІДГОТУВАТИСЯ ДО
ВИСТАВКИ,  АБИ ВОНА СТАЛА

МАКСИМАЛЬНО ЕФЕКТИВНОЮ ДЛЯ ВАС

ПОСТАВТЕ ЧІТКІ  ЦІЛІ ,  ЯКИХ ХОЧЕТЕ ДОСЯГТИ НА
ВИСТАВЦІ  ТА ОТРИМАТИ РЕЗУЛЬТАТИ ПІСЛЯ

ПРОДУМАТИ ДИЗАЙН СТЕНДУ/ЗАМОВИТИ УНІКАЛЬНУ
ЗАБУДОВУ СТЕНДУ
В А М  Д О П О М О Ж У Т Ь :

Т Е Х Н І Ч Н И Й  М Е Н Е Д Ж Е Р  В И С Т А В К И :  A .NE B O Z H@ P E .C O M . UA ,  S .S A V C H E N K O@ P E .C O M.U A
М Е Н Е Д Ж Е Р  З  Е К С К Л Ю З И В Н О Ї  З А БУ Д О В И :  M .P IH OL @ P E .CO M .U A

НАДІСЛАТИ ІНФОРМАЦІЮ ПРО ВАШУ ПРОДУКЦІЮ ТА
НОВИНКИ МЕНЕДЖЕРУ ДЛЯ ПУБЛІКАЦІЙ
В А М  Д О П О М О Ж Е  К О О Р Д И Н А Т О Р  В И С ТА В К И :  S .M A R C H E N KO @ P E .C OM .U A

ПІДГОТУВАТИ РОЗДАТКОВИЙ МАТЕРІАЛ ПРО КОМПАНІЮ
ТА ПРОДУКЦІЮ,  А  ТАКОЖ ВІЗИТІВКИ

НАЛАГОДЖЕННЯ КОНТАКТІВ ІЗ ПОТЕНЦІЙНИМИ КЛІЄНТАМИ
ПРОДАЖ ТОВАРІВ ТА ПОСЛУГ
ПІДВИЩЕННЯ ВПІЗНАВАНОСТІ КОМПАНІЇ, ПРОДУКЦІЇ ТА ПОСЛУГ
АНАЛІЗ ГАЛУЗЕВОГО РИНКУ
ПІДТРИМКА КОНТАКТІВ З ІСНУЮЧИМИ КЛІЄНТАМИ
ПРЕЗЕНТАЦІЯ НОВОЇ ПРОДУКЦІЇ
ВИЯВЛЕННЯ ПОТРЕБ КЛІЄНТІВ

ЗАПРОСИТИ СВОЇХ  ПАРТНЕРІВ НА ВИСТАВКУ ЗА
БЕЗКОШТОВНИМ ПРОМОКОДОМ
В А М  Д О П О М О Ж Е  К О О Р Д И Н А Т О Р  В И С ТА В К И :  S .M A R C H E N KO @ P E .C OM .U A
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