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С КЕМ УДАЛОСЬ ПОРАБОТАТЬ



W o w - c a l l  п р и л о ж е н и е

Интерактивное конкурсное приложение с технологией wow-call.

Пользователи присылают «прощальное» смс персонажам рекламной

кампании Orbit и участвуют в розыгрыше призов.

Orbit (Wrigley)



С п е ц п р о е к т

Спецпроект совместно с Lamoda.kz. Совместно с известными

модельерами делаются подборки в определенных цветовых тонах

(по вкусовой линейке Magnat). Помимо этого, пользователи имеют

возможность выбрать одну из них и участвовать в розыгрыше

сертификата на покупку одежды.

Magnat (Инмарко)



MAGGI®: МЕНЮG

Интерактивное меню на всех платформах, где присутствует бренд. 
Мобильное приложение позволяет считывать код и получать 

информацию по описанию продукта, подборке рецептов блюд, 
которые можно приготовить.



Nestle Nutrition

В рамках работы с брендами детского 

питания Nestle занимался разработкой 

digital – стратегии, запуском 

спецпроектов, исследованием целевой 

аудитории и работой с базами 

пользователей.



Окружить «цифровую» маму заботой, 
на каждом микро-моменте ее жизни…









Сбербанк: SMM и SocialCRM



С п е ц п р о е к т

SAUMAL: РАЗРАБОТКА И ВЫВОД БРЕНДА



Nesquik: коммуникационная стратегия



Jägermeister: коммуникационная стратегия



РАЗРАБОТКА ТЕХНИЧЕСКИХ ЗАДАНИЙ 
ДЛЯ ДИЗАЙНЕРОВ, КОНТЕНТ-МЕНЕДЖЕРОВ



РАЗРАБОТКА ТЕХНИЧЕСКИХ ЗАДАНИЙ 
ДЛЯ ДИЗАЙНЕРОВ, КОНТЕНТ-МЕНЕДЖЕРОВ



трафик-менеджмент, медиапланирование, разработка стратегии

ЛИДОГЕНЕРАЦИЯ. НЕДВИЖИМОСТЬ



KOKTOBE CITY

■ 3D-визуализация, создание и поддержка 
сайта

■ комплексная стратегия и рекламное 
продвижение в Интернете

■ SMM-вещание

■ аналитика

■ отслеживание звонков

■ создание и продвижение имиджевых 
видео

ПРОДАНО 73% КВАРТИР ЗА 1,5 
ГОДА РАБОТЫ (2 ОЧЕРЕДЬ)

http://www.koktobecity.kz/


КОМФОРТ

■ 3D-визуализация, создание и поддержка сайта

■ комплексная стратегия и рекламное 
продвижение в Интернете

■ SMM-вещание

■ Аналитика

■ отслеживание звонков

■ создание и продвижение имиджевых видео

ПРОДАНО 397 КВАРТИР

И ВСЕ КОММЕРЧЕСКИЕ ПЛОЩАДИ

ЗА 18 МЕСЯЦЕВ 

http://komfortdom.kz/


ЦЕНТРАЛЬНЫЙ

■ 3D-визуализация, создание и поддержка сайта

■ комплексная стратегия и рекламное 
продвижение в Интернете

■ SMM-вещание

■ Аналитика

■ отслеживание звонков

■ создание и продвижение имиджевых видео

ПРОДАНО 50% КВАРТИР

(СЕНТЯБРЬ 2017 – МАЙ 2018)

https://centralny.kz/


ZAM-ZAM

■ 3D-визуализация, создание и поддержка 
сайта

■ комплексная стратегия и рекламное 
продвижение в Интернете

■ SMM-вещание

■ аналитика

■ отслеживание звонков

■ создание и продвижение имиджевых 
видео

ПРОДАНО БОЛЕЕ 100 
КВАРТИР ЗА 12 МЕСЯЦЕВ

http://zamzamdom.kz/


GORNY RESIDENCE

■ 3D-визуализация, создание и поддержка 
сайта

■ комплексная стратегия и рекламное 
продвижение в Интернете

■ SMM-вещание

■ аналитика

■ отслеживание звонков

■ создание и продвижение имиджевых 
видео

ПРОДАНО:

 70% КВАРТИР 

 30% ТАУНХАУСОВ

http://gorny-residence.kz/


NOVELLA

■ разработка позиционирования и 
ценовой политики ЖК

■ комплексная стратегия и рекламное 
продвижение в Интернете

■ SMM-вещание

■ формирование отдела продаж

■ внедрение и настройка CRM-системы с 
веб-шахматкой, call-трекинга и пр. 
систем аналитики

■ реализация дизайн-проекта для офиса 
продаж и авторский надзор, ремонт 
офиса продаж

■ архитектурная визуализация проекта 
(создание рендеров)



Beeline



Context Approach Estimated impact

• Complicated products need more contacts 

with client to make the benefits clear

• Low knowledge about our New solutions 

(not core telco)

• Lack of customized promotion 

• SOHO segment is privileged to be first to 

decrease direct contacts

We are going to

• Educate clients to new products via digital 

channels

• Clients education should be customized (for 

FMCG, for HoReCa etc)

• Counted in CRM

• Increasing rate of knowledge of complicated 

products from 10% to 50% in current base 

• Decreasing quantity of direct sales and decreasing 

time for explaining benefits

• Increasing quantity of incoming leads
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Спецпроект Vlast.kz



Недавно запустили соц.сети для B2B:
https://beeline.kz/b2b/ru/socialmedia

https://beeline.kz/b2b/ru/socialmedia


Remote working: 
https://beeline.kz/b2b/ru/remote-working

https://beeline.kz/b2b/ru/remote-working


Продвижение бизнес-решений

• Мобильная реклама
• Аутсорсинговый call-центр
• Bee WiFi
• Jasper: платформа по sim-менеджменту
• Core-услуги: voice, data, sms
• Геоаналитика
• Скоринг и верификация
• IoT (Agro, IIoT, Smart City)
• mHealth
• Cloud: Office 365, Azure, AWS
• Партнерские сервисы: 1C Fresh, Clockster

https://beeline.kz/b2b/ru/mobile-ad
https://beeline.kz/b2b/ru/contact-center
https://beeline.kz/b2b/ru/beewifi
https://beeline.kz/b2b/ru/sim-managment
https://beeline.kz/b2b/ru/products/tariffs/%D1%83%D1%81%D0%BB%D1%83%D0%B3%D0%B0-%D1%81%D0%BA%D0%BE%D1%80%D0%B8%D0%BD%D0%B3.html
https://beeline.kz/b2b/ru/products/tariffs/%D1%83%D1%81%D0%BB%D1%83%D0%B3%D0%B0-%D0%B2%D0%B5%D1%80%D0%B8%D1%84%D0%B8%D0%BA%D0%B0%D1%86%D0%B8%D1%8F.html
https://beeline.kz/b2b/ru/iot/mhealth
https://beeline.kz/b2b/ru/1c-fresh
https://clockster.com/ru/


Business FM: спецпроект
https://businessfm.kz/podcasts/beeline-business

https://businessfm.kz/podcasts/beeline-business


Beeline Business HUB: ивенты



Beeline Business HUB: 
спонсорские проекты



ну, как-то так 


