
Regulamin Programu Partnerskiego EWL

§ 1 DEFINICJE
1. Organizator – podmiot organizujący akcję promocyjną pod nazwą „Program Partnerski EWL” - EWL International Sp. z o.o. z siedzibą w Warszawie 02-326, Al. Jerozolimskie 160, wpisana do rejestru przedsiębiorców Krajowego Rejestru Sądowego prowadzonego przez Sąd Rejonowy dla m. st. Warszawy w Warszawie, XII Wydział Gospodarczy pod numerem KRS 0000988944, NIP: 7011102682, REGON: 522940383. 
2. Uczestnik – Uczestnikami Programu są partnerzy zewnętrzni związani umową o współpracę w zakresie świadczenia usługi wyszukiwania Klientów na rzecz Organizatora lub podmiotów z Grupy EWL 
3. Lead – potencjalny klient B2B - przedsiębiorstwo, któremu Uczestnik Programu Partnerskiego zarekomenduje usługi Organizatora lub usługi podmiotów z Grupy EWL. 
4. Premia – ustalona kwota wynagrodzenia za wykonaną usługę pośrednictwa w pozyskaniu nowego Klienta B2B (tj. leada, który podpisał umowę o świadczenie usług z podmiotem/ami z Grupy EWL oraz dokonał zamówienia usług). 

§ 2 CZAS TRWANIA
Program Partnerski wchodzi w życie z dniem 01.10.2025 r. i trwa do jego odwołania przez Organizatora.
§ 3 PREMIA I ZASADY
1. Uczestnik będzie upoważniony do otrzymania wynagrodzenia za pośrednictwo w pozyskaniu klienta w postaci „Premii”, w sytuacji łącznego spełnienia następujących warunków: 
a. Uczestnik dokonał rekomendacji usług Organizatora lub usług pozostałych podmiotów Grupy EWL; 
b. Organizator potwierdził przyjęcie leada (w postaci maila zwrotnego na zgłoszenie); 
c. Potencjalny Klient B2B potwierdził fakt zainteresowania usługami Grupy EWL; 
d. Potencjalny klient B2B podpisał umowę o świadczenie usług z podmiotem/ami z Grupy EWL oraz dokonał zamówienia usług. 
2. Wysokość wypłacanej Premii uzależniona jest od wartości zrealizowanych zamówień na usługi świadczone przez Organizatora lub podmioty z grupy EWL. 
3. Organizator zobowiązuje się wypłacić Uczestnikowi Premię za świadczone usługi, na zasadzie „success fee”, w wysokości 20 euro od każdego nowo zatrudnionego kandydata u poleconego klienta w przypadku realizacji zlecenia na usługę EWL. Naliczenie i wypłata premii będzie każdorazowo odbywać się po controllingowym zamknięciu miesiąca.
4. O spełnieniu warunków do otrzymania Premii Uczestnicy zostaną poinformowani przez Organizatora w terminie do 1 tygodnia od spełnienia ostatniego warunku wskazanego w §3 ust. 1. 
5. Uczestnik może zarekomendować usługi Organizatora dowolnej liczbie podmiotów. Premia jest naliczana i wypłacana odrębnie dla każdego rekomendowanego Klienta. 
6. W przypadku zgłoszenia Organizatorowi tego samego klienta B2B (polecanego do współpracy z EWL) przez dwóch lub więcej uczestników biorących udział w programie, o przyjęciu polecenia i przypisaniu do konkretnego uczestnika decydować będzie data zgłoszenia.
7. Wszystkie zgłoszenia o potencjalnych klientach B2B do współpracy z EWL od uczestników biorących udział w programie powinny zostać wysłane drogą mailową na adres: ……..
7.1.  Zgłoszenia o potencjalnych klientach B2B do współpracy z EWL muszą zawierać następujące dane: nazwa firmy, adres firmy, nr. tel. lub mail do firmy, osoba kontaktowa, z którą można wstępnie porozmawiać o nawiązaniu współpracy, nr tel. lub mail do osoby kontaktowej.
8. Przedstawienie Organizatorowi rekomendowanego Klienta, nie zobowiązuje Organizatora do zawarcia z nim umowy. 
9. Organizator powiadamiając Uczestnika o zawarciu umowy nie będzie ujawniał żadnych danych osobowych ani tajemnicy przedsiębiorstwa rekomendowanego Klienta. 

§ 4 REKLAMACJE
1. Reklamacje dotyczące Promocji mogą być składane przez Uczestników: 
a. Pisemnie na adres Organizatora 
b. W formie elektronicznej, poprzez wysłanie korespondencji e-mail na adres: elzbieta.helmanpazdej@ewl.com.pl 
2. O wyniku rozpatrzenia reklamacji Uczestnik Promocji zostanie poinformowany niezwłocznie, nie później jednak niż w terminie do 30 dni, od daty otrzymania reklamacji. 
§ 5 REGULACJE PRODUKTOWE
Niniejszy Regulamin jest jedynym dokumentem określającym zasady Programu. Materiały reklamowe mają jedynie charakter promocyjno-informacyjny. Organizator nie ponosi odpowiedzialności za działanie uczestników niniejszego programu. Udział w programie jest dobrowolny, jednak przystąpienie do niego i akceptacja warunków na jakich wypłaca będzie premia za pośrednictwo w pozyskaniu klienta, musi zostać potwierdzone wcześniejszym podpisaniem przez uczestnika umowy o współpracy w ramach programu. Uczestnicy programu działają na własne ryzyka, nie są oni agentami Organizatora. 
§ 6 AKCEPTACJA REGULAMINU
1. Udział w Promocji oznacza akceptację zasad zawartych w niniejszym Regulaminie. 
2. Organizator zastrzega sobie prawo do zmiany postanowień Regulaminu w zakresie czasu trwania Promocji, przy czym zmiany te nie będą naruszać praw już nabytych przez Uczestników. 

