
Перемовини з трейдером:
як побудувати співпрацю, що працює на інвестора

SOLAR BESS GRID FORUM 



Захарченко
ор

8 1011278



D.TRADING в енергетиці

Група ДТЕК

   

 
ДТЕК Енерго ДТЕК Мережі

 
  

    

ДТЕК ВДЕ Д.ТРЕЙДІНГ

ДТЕК Нафтогаз Ясно

   

5 млрд євро DTEK RENEWABLES Int.



Наші партнерства

51%

т
1278

21%
13%

та ще 98 компаній   15%



Експертиза в управління УЗЕ

536
    

140 24/7 11
  



Не брокер, а комерційний партнер

Комерційний партнер
Трейдер Аналітик

Брокер Агрегатор



Коли починати переговори 

про партнерство?

Управління та 
монетизація

Фінансування 
та EPC

Девелопмент

Техніко-
економічна 

модель



Коли починати переговори 

про партнерство?

На будь якому з етапів

Чим раніше — тим безпечніше для бізнесу

Управління та 
монетизація

Фінансування 
та EPC

Девелопмент

Техніко-
економічна 

модель



Топ запитань 

до комерційного партнера

Інвестор А



Топ запитань 

до комерційного партнера

Інвестор А



Топ запитань

 до комерційного партнера

Інвестор А



Топ запитань до комерційного партнераТоп запитань до комерційного партнера

Скільки ми заробимо?



Скільки ви заробите?



Скільки ви заробите?
Дохідність УЗЕ 1 МВт / 2 МВт.г, тис. євро

55Стратегія  арбітража
Стратегія  ком. партнера

28

22

30

27

43

30

36

36

47

42

43

факт

40

прогноз

50
47

44

115-137k EUR

+19%

176 -192kEUR

+9%



Варіанти управління 

енергетичним активом

Власник 

активу

Девелопер
Місцевий 


постачальник
Комерційний 


партнер



Топ запитань до комерційного партнера

  

Терміни окупності УЗЕ?



Терміни окупності УЗЕ

Термін окупності = СAPEX / 

СAPEX = 300k EUR/ 115-137k EUR 176 -192k EUR

≈3 роки



Терміни окупності УЗЕ

Вартість “сонячного” кіловата  
за ринковими цінами

3,2 грн/кВт 

2021


2022


2,6 грн/кВт 2023
 2024


2025




Терміни окупності УЗЕ

Багато кваліфікованого 
персоналу

Стратегія  арбітража
Стратегія  ком. партнера

55
прогноз

47
50

44
40

прогноз

47
Простота в управлінні УЗЕ 4343

36

36
42

факт
30

27

28
30 Конкуренція в 

пікові години22

Спрогнозувати ціну - це 
елементарно



Терміни окупності УЗЕ



Топ запитань до комерційного партнера

  

  

Що вигідніше будувати: СЕС+УЗЕ чи УЗЕ окремо?



Топ запитань до комерційного партнера

  

  

      

За що ви берете гроші?! 



Топ запитань 

до комерційного партнера

Контрагент 



Що насправді важливо?

Яке покриття небалансу та розподіл відповідальності за 
нього?

Вартість відхилення від прогнозного графіку

Негативний небаланс
-0.6 грн/кВтг

Позитивний небаланс
-1.2 грн/кВтг 

Фактичний відпуск

Прогноз виробітку



Що насправді важливо?

Розподіл відповідальності за небаланс

Збільшення ефективності  
за рахунок 


зменшення небалансу
+6%

Покращення 
прогнозування

+24%

Внутрішньодобові 
коригування

Балансуюча 
група

50-100%



Що насправді важливо?

Яке покриття небалансу та розподіл відповідальності за 
нього?

Як сформований платіжний календар?



Що насправді важливо?

Як сформований платіжний календар?

Яке покриття небалансу та розподіл 
відповідальності за нього?

Хто диспетчеризує УЗЕ?



Що насправді важливо?

Яке покриття небалансу та розподіл 
відповідальності за нього?

Як сформований платіжний календар?

Хто диспетчеризує УЗЕ?

Комерційний партнер – який він?



Ваш успіх — наша спільна мета й натхнення

300+ №1 

компанія

 

 

200+



Давайте заробляти разом!

Захарченко
Єгор

аорер

аагрегаора

чанкаанчогорнка
оонхог


