
Сегментація продуктів та 

інноваційні пропозиції для 

овочесховища

У рамках концепції розумного агро-хаба ми пропонуємо розробити кілька сегментів 

продуктів і послуг, які не тільки максимізують прибутковість, але й використовують 

переваги передових інноваційних технологій. Наша мета — створити комплекс, що є 

лідером у галузі зберігання та переробки сільськогосподарської продукції, відповідаючи 

найвищим стандартам якості та ефективності.



Основні сегменти зберігання та переробки

Наш агро-хаб зосередиться на багатовекторному підході до зберігання та переробки, що дозволить задовольнити широкий спектр потреб ринку та оптимізувати використання 

ресурсів. Нижче представлені ключові сегменти з інноваційними рішеннями.

Овочі традиційного зберігання Картопля, морква, цибуля, капуста, буряк

• Розумні камери з регульованою атмосферою 

(ULO)

• Наносенсори для контролю проростання та 

гниття

Ягоди та фрукти Полуниця, малина, чорниця, яблука, груші

• Шокова заморозка IQF зі збереженням вітамінів

• Антимікробні нанопокриття на упаковці

Овочі для шокової заморозки
Броколі, цвітна капуста, зелений горошок, гриби, 

перець

• Кріогенна заморозка для збереження текстури

• Роботизована сортування за розміром та якістю

Готова продукція
Овочеві суміші, супові набори, заморожені 

напівфабрикати

• Лінія вакуумної упаковки з модифікованою 

атмосферою

• Система відстеження терміну придатності

Нішеві продукти
Органічні овочі, рідкісні сорти, мікрозелень, їстівні 

квіти

• Індивідуальні кліматичні зони

• Блокчейн-сертифікація походження



Інноваційні послуги та продукти

Наш агро-хаб не лише надаватиме послуги зберігання, але й стане центром інновацій, що пропонуватиме унікальні рішення для агропромислового комплексу.

Розумна логістика та моніторинг

Забезпечення безперебійної та ефективної доставки продукції завдяки передовим технологіям.

• Даталогістика: AI-платформа прогнозує попит, оптимізує логістичні ланцюжки та мінімізує втрати.

• Моніторинг якості: Клієнти отримують доступ до даних про температуру та вологість у режимі реального часу через мобільний додаток, що гарантує прозорість та довіру.

Екологічна упаковка

Відповідальність перед природою та споживачами через використання екологічно чистих матеріалів.

• Біорозкладні матеріали: Упаковка з нанодобавками, які не лише біорозкладаються, але й активно продовжують свіжість продуктів.

• Розумні етикетки: Індикатори свіжості, що змінюють колір при псуванні продукту, забезпечуючи безпеку та зменшуючи харчові відходи.

Переробка відходів

Відходи перетворюються на цінні ресурси, створюючи замкнутий цикл виробництва.

• Біогазова установка: Органічні відходи переробляються на енергію, частково забезпечуючи потреби комплексу та зменшуючи залежність від зовнішніх джерел.

• Виробництво добрив: Органічні відходи перетворюються на високоякісні біодобрива, які пропонуються місцевим фермерам, підтримуючи сталий розвиток сільського господарства.

Освітній хаб

Сприяння розвитку агротехнологій та поширенню знань.

• AgTech лабораторія: Партнерство з університетами для тестування та впровадження нових технологій зберігання, залучення молодих талантів.

• Екскурсії та майстер-класи: Популяризація сучасних агропрактик серед місцевих фермерів та широкої громадськості, підвищення аграрної культури регіону.



Цільові ринки збуту

Наш агро-хаб орієнтується на диверсифіковані ринки збуту, що дозволить мінімізувати ризики та максимізувати потенціал зростання, забезпечуючи стабільний потік доходів. Ми стратегічно 

плануємо охопити як локальні, так і міжнародні ринки.

Локальний ринок

Ми зосереджуємося на розвитку партнерських відносин з місцевими гравцями, що сприятиме 

підтримці регіональної економіки та забезпечить швидку логістику.

• Супермаркети: Прямі поставки свіжих та перероблених овочів і фруктів до великих 

роздрібних мереж Чернівецької області.

• Ресторани та готелі: Забезпечення високоякісною продукцією закладів громадського 

харчування, що цінують свіжість та якість.

• Фермерські кооперативи: Співпраця з місцевими фермерами для консолідації врожаю та 

спільного виходу на ринок.

Національний та експортний ринки

Масштабування бізнесу за рахунок виходу на загальнонаціональний та міжнародний рівні, що 

відкриває нові можливості для зростання та прибутковості.

• Національний ринок: Розширення географії поставок до ключових міст України (Київ, 

Львів, Одеса) через укладання довгострокових договорів з великими мережами, такими 

як «АТБ», «Варус», «Сільпо».

• Експорт: Вихід на ринки ЄС (Польща, Румунія) та Близького Сходу, де спостерігається 

високий попит на якісні заморожені овочі та ягоди, а також нішеву продукцію.

• Спеціалізовані ринки: Постачання унікальних нішевих продуктів, таких як органічні овочі 

та мікрозелень, для задоволення потреб преміум-сегменту.



Ключові конкурентні переваги

Наш агро-хаб будує свою стратегію на інноваціях та стійкості, що дозволяє нам виділятися на ринку та надавати клієнтам виняткову цінність.

Технологічність

Застосування передових AI та нанотехнологій дозволяє нам значно знижувати 

втрати продукції, покращувати її якість та оптимізувати всі процеси зберігання і 

переробки.

Екологічність

Використання сонячної генерації та комплексні системи переробки відходів

істотно зменшують наш вуглецевий слід, що відповідає сучасним екологічним 

стандартам та приваблює свідомих споживачів.

Прозорість

Завдяки IoT-сенсорам та мобільним додаткам, наші клієнти мають повний 

доступ до інформації про весь ланцюжок зберігання, включаючи температуру, 

вологість та інші критичні параметри, що забезпечує повну довіру.

Гнучкість

Можливість зберігати та переробляти як масові види продукції, так і нішеві 

продукти (органічні овочі, рідкісні сорти, мікрозелень), дозволяє нам 

адаптуватися до мінливих потреб ринку та максимально використовувати 

можливості.



Фінансова ефективність сегментів

Аналіз фінансових показників різних сегментів нашого агро-хаба підкреслює їхню маржинальність та потенціал швидкої окупності інвестицій, що робить 

проект привабливим для інвесторів.

Овочі традиційного зберігання 15-20% 2-3 роки Стабільний попит

Ягоди та фрукти 25-35% 1-2 роки Високий ріст попиту на 

заморозку

Готова продукція 30-40% 1-2 роки Тренд на здорове харчування

Нішеві продукти 40-50% 2-3 роки Зростаючий попит в ЄС

Ці дані демонструють, що наш підхід до сегментації продуктів є економічно обґрунтованим. Зокрема, сегменти заморожених ягід, фруктів та готової 

продукції обіцяють найвищу маржинальність та найшвидшу окупність, тоді як нішеві продукти відкривають значні експортні можливості та високу 

прибутковість.
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